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Por qué me eligen
como main speaker

cEstas listo para liderar mejor, vender mas y crear experiencias
memorables en tu empresa?

CONTENIDO CON VALOR REAL

Conferencias & Workshops pensados para abordar desafios
concretos en ventas, Customer Experience y liderazgo.

ESCENA QUE CONECTA'Y MOVILIZA
Una propuesta que combina narrativa, ritmo, humor y
presencia para generar conexion inmediata con el publico.

IMPACTO QUE CONTINUA DESPUES

Cada intervencion deja ideas, conversaciones y herramientas
que siguen vivas mas alla del evento.

CONFERENCIAS & WORKSHOPS QUE SE VUELVEN EXPERIENCIAS
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Conferencias &
Workshops
Mas solicitados

Los vendedores
SOLO VENDEN.

Sin humo y al hueso

VENTAS

EL ADN del liderazgo &
del cambio

INNOVACION CON PROPOSITO
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Experiencias WOW.
El Arte de Enamorar
a tus Clientes

CULTURA DE SERVICIO & CX

Mas Humanos que Nunca.
De la IA a la Inteligencia
Humana Aumentada

LIDERAZGO




CONFERENCIAS & WORKSHOPS

Los vendedores ‘
SOLO VENDEN.
Sin humo vy al hueso

VENTA & LIDERAZGO EMPRESARIAL

ORIENTADA A GENERAR PRO

A DE VALOR PARA LABMPRESA/

Esta conferencia introduce a los participantes al modelo disenado para transformar
la venta tradicional en un enfoque consultivo, estratégico y relacional que invita a
vender “sin humo y al hueso”. En un mercado donde los clientes estan mas
informados y desconfian de los discursos comerciales tipicos, la ponencia rompe
paradigmas analizando el circuito comercial desde la generacion hasta la conexion
emocional. La charla entrega herramientas practicas para disenar conversaciones de
valor y derribar la presion, demostrando que la venta moderna exige menos discurso
y mas entendimiento para construir vinculos sostenibles que generen confianzay
facturen de manera rentable.

PUBLICO RECOMENDADO
Equipos de Ventas, Marketing, Atencion al Cliente, emprendedores,
PyMEs y organizaciones que buscan evolucionar su forma de vender.



CONFERENCIAS & WORKSHOPS

Experiencias WOW:! =2

El Arte de Enamorar
a tus Clientes*- |

CULTURA DE SERVICIO Y EXPERIENCIA DEL CLIENTE
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Conferencia inspiradora y practica que revela la disciplina, el liderazgo y la cultura
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Experiencias
WOW
El arte de enamorar

a tus clientes

organizacional detras del modelo Disney, el referente mundial en experiencias

memorables. Mas alla de la fantasia, la ponencia demuestra que una experiencia

extraordinaria no nace por casualidad, sino por diseno: desde la seleccion del
talento y la obsesion por los detalles, hasta la gestion de estandares que
transforman interacciones ordinarias en momentos rentables. El objetivo es
impulsar un cambio de mentalidad en lideres y equipos para que dejen de
competir por precio y adopten una cultura de servicio viva, dotandolos de
herramientas efectivas para emocionar al cliente y liderar el mercado desde la

conexion humana.

PUBLICO RECOMENDADO

Areas de RRHH, Marketing, Customer Experience, Servicio, Ventas
y Alta Direccion. Ideal para organizaciones que buscan elevar su
cultura, fidelizar clientes y diferenciarse desde la experiencia.



CONFERENCIAS & WORKSHOPS

EL /
lide zgoydel A
cambio

INNOVACION CON PROPOSITO

EN ESTA CONFERENCIA DESCUBRIRAS UN ‘ENFOQUE TRANSFORMADOR
HACIA LA INNOVACION

A menudo creemos que innovar implica grandes presupuestos o desarrollos
tecnologicos complejos, pero la verdadera innovacion nace de lo cotidiano, de la
mirada curiosa y del deseo de mejorar la experiencia del cliente en cada detalle.
Exploraremos como las pequenas ideas, bien enfocadas y con propdsito, pueden
generar resultados extraordinarios. A travées de ejemplos reales y casos inspiradores,
veremos que innovar no es un privilegio de unos pocos, sino una posibilidad al alcance
de todos.

PUBLICO RECOMENDADO
Areas de Atencion al Cliente, Ventas, Marketing, RRHH, Liderazgo y

Comunicacion. Ideal para organizaciones que buscan comunicar con mayor
claridad, fortalecer cultura y mejorar la conexion con clientes y equipos.



CONFERENCIAS & WORKSHOPS
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LIDERAZGO Y HUMANIZACION

LIDERAZGO Y PROTAGONISMO MASAEEABERF UESTO
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Una conferencia de alto impacto que transforma la perspectiva actual sobre la
Inteligencia Artificial, planteando que el verdadero desafio no es el reemplazo
humano, sino la potenciacién a través de la Inteligencia Aumentada (tecnologia,
creatividad y liderazgo). En un mercado obsesionado con la automatizacion, la
ponencia invita a lideres y organizaciones a humanizar la tecnologia para acercarse a
las personas en lugar de alejarse de ellas. A traves de casos reales y tendencias, la
charla demuestra como integrar datos e innovacion sin perder el componente
humano, demostrando que el futuro del éxito empresarial no sera puramente digital,
sino una combinacion estrategica entre lo humano, lo tecnologico y lo rentable.

PUBLICO RECOMENDADO
Lideres, mandos medios, equipos de trabajo, areas de RRHH,

Cultura y organizaciones que buscan desarrollar protagonismo,
autonomia y liderazgo en todos los niveles.
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Cada una de mis conferencias puede desarrollarse tanto
en formato Keynote Conference como en Workshops
practicos de aplicacion, adaptados a los objetivos y
desafios de cada organizacion.




Algunos clientes en LATAM

Transformacion de alto impacto para la experiencia de tus clientes y equipos
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Cdamara Latinoamericana de la Industria
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IGENEREMOS UNA REUNION PARA ESTAR EN TU PROXIMO
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